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проект
ПОЛОЖЕНИЕ

«О порядке отбора проектов для финансирования 

из средств Закрытого паевого инвестиционного фонда 

особо рисковых (венчурных) инвестиций 

«Региональный фонд венчурных инвестиций в малые предприятия в научно-технической сфере Чувашской Республики»

1. Общие положения

Настоящее Положение определяет порядок приема, рассмотрения документов и принятия решений Управляющей компанией ЗАО «ФинансТраст» (далее по тексту – Управляющая компания) по инновационным проектам, претендующим на финансирование из средств закрытых паевых инвестиционных фондов особо рисковых (венчурных) инвестиций, создаваемых в регионах России в целях исполнения Приказа Министерства экономического развития РФ от 05.03.2007 г. № 75 «О мерах по реализации в 2007 году мероприятий по государственной поддержке малого предпринимательства», а также устанавливает требования к составу, оформлению и содержанию документов, предоставляемых претендентами для получения финансирования проектов.

2. Прием и регистрация документов по проектам. 

2.1. Прием, регистрация и первичное рассмотрение всех документов по инновационным проектам от претендентов (Инициаторов проекта), заинтересованных в получении финансирования для реализации проектов из средств Закрытого паевого инвестиционного фонда особо рисковых (венчурных) инвестиций «Региональный фонд венчурных инвестиций в малые предприятия в научно-технической сфере Чувашской Республики» (далее по тексту – ЗПИФ) осуществляется сотрудниками Некоммерческой организации «Фонд содействия развитию венчурных инвестиций в научно-технической сфере Чувашской Республики» (далее по тексту – Фонд) совместно с сотрудниками Экспертного отдела Управляющей компании.

2.2. Для первичного рассмотрения и принятия Управляющей компанией решения о целесообразности финансировании проекта из средств ЗПИФ Инициаторы проекта предоставляют в Фонд следующие документы: 

1). Заявка на рассмотрение проекта (Приложение 1).

2). Основные сведения о проекте (Приложение 2).

3). Сведения о предприятии для реализации проекта (Приложение 3).

4). Технико-экономическое обоснование (ТЭО) проекта (Приложение 4).

В процессе первичного рассмотрения документов по проекту от Инициатора проекта может быть затребована дополнительная информация и документы.

Все представленные документы по проекту обратно не возвращаются.

2.3. Все документы, принимаемые от Инициаторов проекта, регистрируются в Журнале учета проектов (далее по тексту – Журнал), в котором отражается текущее состояние дел и принятые решения по каждому проекту.

При регистрации каждому проекту присваивается уникальный регистрационный номер, который сообщается Инициатору проекта.

При первичной регистрации проекта в Журнал заносятся следующие сведения:

· дата и время регистрации проекта, регистрационный номер проекта;

· наименование проекта, отрасль применения проекта;

· полное наименование предприятия, адрес местонахождения, контактные телефоны, ф.и.о., должность, контактные телефоны Инициатора проекта;

· полное наименование предприятия для реализации проекта, адрес местонахождения,  фамилия, имя, отчество и контактные телефоны директора и главного бухгалтера, фамилия, имя, отчество, должность и контактные телефоны уполномоченного лица предприятия;

· список документов по проекту, предоставленных Инициатором проекта.

2.4. Журнал учета проектов ведется в электронном виде. Информация о всех новых зарегистрированных проектах пересылается не позднее следующего дня по электронной почте в Экспертный отдел Управляющей компании. 

Ежеквартально, в последний рабочий день квартала, распечатывается бумажная копия Журнала, которая подписывается Директором Фонда и посылается в Экспертный отдел Управляющей компании по обычной почте.

2.5. Осуществление мер по заполнению и регулярному ведению Журнала, по сохранности всех принятых документов по проектам возлагается на специалистов Фонда и Экспертного отдела Управляющей Компании. 

3. Требования к оформлению документов для рассмотрения проектов.

Все предоставляемые Инициатором проекта документы должны быть оформлены в соответствии с общепринятыми требованиями оформления деловой документации. 

Заявка на рассмотрение проекта должна быть подписана лицом, осуществляющем функции единоличного исполнительного органа Инициатора проекта.

Все документы предоставляется в письменном виде на бумажном носителе, а также на магнитных носителях или на дисках: текстовые документы в файлах WORD-формата, таблицы с расчетами в файлах Exсel-формата.

Текстовые документы готовятся на стандартных листах бумаги (стандарт А4). Все плакаты, чертежи и большие схемы необходимо вынести в отдельное приложение.

При оформлении документов необходимо придерживаться внутренней структуры, приведенной в соответствующих приложениях.

Весь комплект документов должен быть собран в единую папку, все листы во всех документах должны быть пронумерованы.

Все документы, представленные на бумажных носителях и насчитывающие более одного листа, должны быть пронумерованы, прошиты, скреплены печатью и Инициатора проекта и заверены подписью уполномоченного лица Инициатора проекта.

Инициаторы проекта отвечают за полноту и достоверность всех исходных данных а также за точность всех расчетов и их обоснование, указанных в заявке и других представленных документах на проект.

Для всех исходных данных и расчетных величин, указанных Инициаторами проекта в представленных документах, должны быть приведены источники их получения или обоснования. Для ценовых и других расчетных величин должна быть указана конкретная дата, на которую приводятся расчеты.

Предоставление Инициаторами проекта неполных или недостоверных данных является основанием для принятия Управляющей компанией решения о снятии проекта с рассмотрения и принятия решения об отказе его финансирования за счет средств ЗПИФ.

4. Первичный анализ документов по проекту

4.1. На основании сведений о проекте, указанных в Журнале Директор Фонда назначает конкретного сотрудника (далее по тексту – Менеджер проекта), функциями которого являются: выполнение первичного анализа всех документов по проекту, предоставленных Инициатором проекта, организация презентаций и комплексной экспертизы проекта, а также подготовка аналитических заключений по проекту для рассмотрения на Наблюдательном совете ЗПИФ и принятия решения Инвестиционным комитетом Управляющей компании.

4.2. Первичный анализ предложения по проекту проводится Менеджером проекта для определения:

· соответствия предоставленной документации на проект, требованиям настоящего Положения по наличию необходимых документов и правильности их оформления

· соответствия проекта целям и задачам, определенным в инвестиционной декларации ЗПИФ;

· возможностей реализации проекта в течение срока действия ЗПИФ;

· целесообразности реализации проекта за счет средств ЗПИФ;

· юридических и финансово-экономических условий и требований для реализации проекта;

· коммерческой выгоды от реализации проекта;

4.3. При оформлении представленных документов на проект с нарушением требований, установленных настоящим Положением, Инициатору проекта направляется извещение о невозможности рассмотрения проекта с указанием причин такого решения - необходимости устранения выявленных недостатков в представленных документах и предоставления исправленных или недостающих документов. При этом Менеджер проекта делает в Журнале соответствующую запись о направлении такого извещения Инициатору проекта. После устранения Инициатором проекта недостатков и предоставления недостающих и/или исправленных документов Менеджер проекта продолжает рассмотрение проекта.

4.4. При соответствии представленной документации требования, установленным настоящим Положениям, и соответствии проекта целям и задачам ЗПИФ, а также возможности реализации проекта в течение срока действия ЗПИФ, Менеджер проекта совместно с Инициатором проекта организуют презентацию проекта, на которую приглашаются ответственные сотрудники Управляющей компании и Инициатора проекта. На презентации в качестве приглашенных лиц могут быть члены Наблюдательного совета ЗПИФ и Инвестиционного комитета Управляющей компании, а также другие заинтересованные лица.

4.5. На основании полученной от Инициатора проекта документации на проект, а также другой дополнительной информации, предоставленной Инициатором проекта в устной, письменной или электронной форме, в том числе по результатам проведенной Инициатором проекта презентации проекта, Менеджер проекта готовит Аналитическое заключение, которое должно содержать предварительный вывод о соответствии либо несоответствии проекта требованиям, необходимым для получения финансирования из средств ЗПИФ.

4.6. Аналитическое заключение, подготовленное Менеджером проекта, предоставляется за подписью Директора Фонда направляется Руководителю Экспертного отдела Управляющей компании для принятия решения о целесообразности дальнейшего участия Управляющей компании в рассмотрении вопроса о проведении комплексной экспертизы проекта и принятия решения о финансировании проекта за счет средств ЗПИФ.

4.7. При принятии Руководителем Экспертного отдела отрицательного решения о возможности финансировании проекта за счет средств ЗПИФ, Директору Фонда посылается письменный мотивированный отказ с изложением причин принятия отрицательного решения для предоставления его Инициатору проекта.

4.8. При принятии Руководителем Экспертного отдела положительного решения о возможности финансировании проекта за счет средств ЗПИФ, Директору Фонда посылается извещение о дальнейшем рассмотрении проекта и о необходимости предоставления Инициатором проекта дополнительных документов для проведения комплексной экспертизы проекта.

4.9. Положительное решение, принятое Руководителем Экспертного отдела по результатам проведения первичного анализа проекта не гарантирует Инициатору проекта получения финансирования проекта за счет средств ЗПИФ, а является основанием для дальнейшего изучения проекта и проведения комплексной научно–технической и экономической экспертизы проекта.

5. Требования к подготовке и проведению презентации проекта

5.1. Основной целью проведения презентации проекта является получение более детального представления о проекте и о его возможностях, а также о коммерческой выгоде от реализации проекта.

Подготовка и организация презентации проекта осуществляется Инициатором проекта с участием Менеджера проекта.

Место и время проведения презентации определяется Управляющей компанией по согласованию с Фондом.

5.2. В презентации проекта участвуют специалисты Фонда и Управляющей компании, возможно также участие независимых экспертов, состав которых определяется Управляющей компанией.

От Инициатора проекта в презентации обязательно участие лица, исполняющего функции единоличного исполнительного органа юридического лица либо уполномоченного его представителя. Состав и количество остальных участников презентации от Инициатора проекта определяется Инициатором проекта самостоятельно и согласовывается с Управляющей компанией.

5.3. В материалах, подготовленных Инициатором проекта для презентации проекта,  должна быть представлена следующая информация:

· общая концепция и цели реализации проекта;

· анализ рынка сбыта продукции, на которую ориентирован проект;

· основные конкуренты и партнеры для реализации проекта;

· производственный план реализации проекта;

· маркетинговый план проекта

· финансово–экономические расчеты по реализации проекта.

· потенциальные риски реализации проекта и меры по их минимизации;

5.4. Презентационные материалы в электронной виде должны быть предоставлены Инициатором проекта Менеджеру проекта для предварительного ознакомления не менее чем за 5 (пять) рабочих дней до назначенной даты проведения презентации.

Менеджер проекта направляет все предоставленные Инициатором проекта презентационные материалы в электронном и бумажном виде в Управляющую компанию.

5.5. По итогам презентации проекта оформляется протокол с указанием места, даты и времени проведения презентации, состава участников и стенограммы проведения презентации с отражением в ней задаваемых в ходе презентации вопросов и полученных на них ответов. Протокол оформляется Менеджером проекта согласовывается с Инициатором проекта и подписывается Руководителем Экспертного отдела Управляющей компании.

5.6. По результатам проведенной презентации, в целях получения от Инициатора проекта дополнительных сведений и иной информации по проекту, необходимых и для принятия более взвешенного решения о целесообразности дальнейшего рассмотрения проекта для финансирования из средств ЗПИФ, Инициатору проекта может быть рекомендовано подготовить и провести повторную презентацию с предоставлением на ней всей необходимой информации о проекте.

6. Подготовка, порядок и проведение экспертизы проектов

6.1. Для подготовки к проведению комплексной экспертизы проекта Инициатор проекта предоставляет Менеджеру проекта следующие документы:

1. Бизнес-план проекта (Приложение 5).

2. Документы о предприятии, на котором предполагается выполнение проекта:

2.1. Устав и другие учредительные документы (заверенные нотариально)

2.2. Свидетельства о регистрации и о постановке на учет в НИ, письмо с кодами статистики (заверенные нотариально).

2.3. Финансовая (бухгалтерская) отчетность предприятия за три последних отчетных года (с отметкой НИ).

6.2. На основании всех представленных Инициатором проекта документов специалистами Инвестиционного Комитета Управляющей компании с участием специалистов Инициатора проекта и с привлечением, при необходимости, различных независимых экспертов осуществляется комплексная экспертиза научно–технических, маркетинговых, финансово–экономических, правовых аспектов проекта.

6.3. Основные критерии отбора проектов, претендующих на проведение экспертизы:

· научно–техническая новизна проекта (продукта, услуги или технологии);

· наличие и емкость рынка для продажи продукта, (услуги) или технологии;

· производственные и организационных возможности для реализации проекта;

· наличие собственных финансовых возможностей в размере не менее 25% от всей суммы инвестиций, необходимых для реализации проекта;

· возможности коммерциализации продукта, (услуги) или технологии;

В ходе проведения комплексной экспертизы проекта специалисты Инвестиционного комитета оценивают:

· научно–техническую новизну проекта, в том числе с учетом проведенных патентных исследований, обеспечивающих предотвращение использования в данном объекте технических или иных решений, на которые распространяются исключительные права третьих лиц;  

· научно–технологический эффект реализации проекта по степени влияния результатов проекта на решение задач повышения региональной конкурентоспособности (по отношению к другим регионам Российской Федерации и зарубежным странам), использования при реализации проекта результатов научно–технической деятельности, прикладных научных исследований, экспериментальных разработок, подтвержденных соответствующими документами;

· экономический эффект по показателям суммарной выручки, рентабельности продаж, чистого дисконтированного дохода, внутренней нормы доходности, срока окупаемости, дисконтированного срока окупаемости;

· бюджетный и социальный эффект от реализации проекта в выбранном регионе.

При проведении экспертизы специалисты Инвестиционного комитета Управляющей компании посещают предприятие, на базе которого планируется реализация проекта, а также изучают его финансовое состояние и производственные возможности.

6.4. В случаях, когда для проверки изложенных в проекте выводов, анализа и оценки предполагаемых практических результатов требуются специальные знания, Инвестиционный комитет Управляющей компании может принять решение о проведении независимой экспертизы проекта.

В решении о проведении независимой экспертизы должны быть указаны: цели проведения экспертизы, перечень вопросов, ответы на которые должен дать эксперт, кандидатура эксперта, перечень документов, предоставляемых эксперту для проведения экспертизы, сроки проведения экспертизы, стоимость и порядок оплаты экспертизы.

Независимая экспертиза может осуществляться по всем или отдельным аспектам проекта в зависимости от сложности, масштабов проекта, анализа состояния рынков. 

При необходимости Управляющая компания может направить проект на независимую экспертизу финансово–экономического состояния предприятия, на базе которого планируется реализация проекта.

6.5. Независимая экспертиза проводится независимыми экспертами – лицами, которые обладают специальными знаниями в соответствующих областях науки и техники и являются специалистами высокой квалификации. Кандидатуры экспертов могут быть рекомендованы инвесторами, управляющей компанией и т.д. Независимая экспертиза проекта также может проводиться специальными экспертными учреждениями. 

Эксперты не могут быть прямо или косвенно заинтересованными в реализации проекта, находиться в служебной, материальной или иной зависимости от Управляющей компании.

Результаты независимой экспертизы оформляются экспертом в виде письменного заключения, которое направляется в Управляющую компанию. Заключение должно содержать подробное описание произведенных исследований, сделанных выводов и обоснованные ответы на вопросы, поставленные перед экспертом.  

3. Принятие решения о финансировании проекта

По результатам проведенных экспертиз проекта Руководитель Экспертного отдела Управляющей компании подготавливает Аналитическую записку для рассмотрения проекта Наблюдательным советом ЗПИФ и принятия Инвестиционным комитетом решения о возможности финансирования проекта из средств ЗПИФ.

Инвестиционный комитет Управляющей компании после рассмотрения проекта Наблюдательным советом ЗПИФ принимает одно из следующих решений:

· финансировать проект из средств ЗПИФ; 

· отказать в финансировании проекта из средств ЗПИФ;

· рекомендовать Инициатору проекта выполнить доработку проекта для последующего рассмотрения.
Решение принятое Инвестиционным комитетом, подписывается Генеральным директором Управляющей компании и направляется в письменном виде Инициатору проекта. 
Приложение 1

В Закрытый паевой инвестиционный фонд

особо рисковых венчурных инвестиций «Региональный венчурный фонд инвестиций в малые предприятия в научно-технической сфере Чувашской Республики» под управлением ЗАО «ФинансТраст»
Заявка

Направляем Вам документы по проекту ____________________________________

___________________________________________________________________________

(Наименование проекта)

для рассмотрения и принятия решения о финансировании проекта из средств Закрытого паевого инвестиционного фонда особо рисковых (венчурных) инвестиций «Региональный венчурный фонд инвестиций в малые предприятия в научно-технической сфере Чувашской Республики» под управлением ЗАО «ФинансТраст».

Общие сведения об Инициаторе проекта:

1. Полное наименование предприятия:________________________________________

_________________________________________________________________________

2. Свидетельство о регистрации (номер, кем выдан, дата выдачи) ________________

________________________________________________________________________

ОГРН ______________________; ИНН_________________; КПП_________________

3. Адрес местонахождения (юридический адрес) ______________________________

________________________________________________________________________

4. Почтовый адрес: _______________________________________________________

________________________________________________________________________

5. Фактический адрес: _____________________________________________________

_________________________________________________________________________

6. Телефоны _______________________________; Факс _________________________

E–mail_____________________________;  Сайт в Интернете _____________________

7. Руководство предприятия:

Директор:

Фамилия________________________________________________________________

Имя __________________________Отчество _________________________________

Контактный телефон _____________________________________________________

Главный бухгалтер:

Фамилия________________________________________________________________

Имя __________________________Отчество _________________________________

Контактный телефон _____________________________________________________

С Положением «О порядке отбора проектов для финансирования из средств Закрытого паевого инвестиционного фонда особо рисковых (венчурных) инвестиций» ознакомлен и согласен.

В соответствии с требованиями Положения к заявке прилагаются следующие документы: 

(Указывается перечень документов с количеством листов в каждом документе).

_________________________________       _______________      ___________________

(должность уполномоченного лица                           (подпись)                        (Фамилия, И.О.)

Инициатора проекта)

м.п.

Приложение 2

Общие сведения о проекте

1. Наименование проекта: ____________________________________________________

___________________________________________________________________________

2. Отраслевая принадлежность проекта: ______________________________________________

________________________________________________________________________________

3. Основные цели проекта (создание нового продукции, разработка новой технологии, оказание новой услуги, открытие нового производства, модернизация производства, расширение производства и др.):__________________________________________________

______________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________

4. Результаты выполнения проекта (регистрация изобретения, получение патента, разработка новой документации; внедрение новой технологии, создание технологического комплекса или его отдельных частей; производство готового изделия, оказание сервисных услуг и др.): ___________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________

5. Общая характеристика и особенности продукции или услуги (новизна, уникальность, основные свойства, отличия и преимущества, коммерческая выгода и др.): _________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

6. Перспективы использования продукции (масштабы и направления использования и применения, планируемая доля рынка )_______________________________________________

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

7. Эффективность реализации проекта (общеэкономическая и коммерческая выгода, бюджетный эффект, социальный, научно-технический и экологический и др. эффекты) _________________

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

8. Степень готовности и текущее состояние работ по проекту (НИОКР, научно–техническая документация, проектно–сметная документация, конструкторская документация, макет, образец, готовность к передаче в производство, подготовлено опытное производство, ведется серийное производство и др.): _______________________________________________________

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

9. Проведенные исследования по проекту (маркетинговые исследования, разработано ТЭО, разработан бизнес–план, проведена экспертиза и др.) ____________________________________

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

10. Этапы и сроки реализации проекта _______________________________________________

________________________________________________________________________________

11. Полная стоимость проекта (в рублях):_____________________________________________

12. Суммы требующихся инвестиций по этапам реализации проекта (в рублях): ____________

________________________________________________________________________________

13. Предполагаемые источники финансирования проекта (наличие потенциальных инвесторов,

собственное участие, участие ЗПИФ и др.):___________________________________________

________________________________________________________________________________

14. Сроки окупаемости инвестиций и другие показатели эффективности проекта:___________

 ________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

15. Организационно-правовая форма реализации проекта (в рамках действующего предприятия, 

создание нового предприятия и др.): __________________________________________________

________________________________________________________________________________

16. Риски реализации проекта и меры по их минимизации_______________________________

________________________________________________________________________________

Руководитель 

Инициатора проекта                                                                              ________________________

(подпись) 



(Фамилия И.О.)

м.п.
Приложение 3

Сведения о предприятии для реализации проекта

___________________________________________________________________________

(полное наименование предприятия)

Организационно-правовая форма:____________________________________________

2. Свидетельство о регистрации (номер, кем выдан, дата выдачи) ________________

________________________________________________________________________

ОГРН ______________________; ИНН_________________; КПП_________________

3. Адрес местонахождения (юридический адрес) ______________________________

________________________________________________________________________

4. Почтовый адрес: _______________________________________________________

________________________________________________________________________

5. Фактический адрес: _____________________________________________________

_________________________________________________________________________

6. Телефоны _______________________________; Факс _________________________

E–mail_____________________________;  Сайт в Интернете _____________________

Реквизиты всех банковских счетов предприятия (рублевых, валютных):______________

___________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________

Отрасль деятельности:______________________________________________________

___________________________________________________________________________

Номенклатура продукции и услуг: ___________________________________________

___________________________________________________________________________

3. Краткая характеристика предприятия и его особенности, способствующие успешной реализации проекта   

3.1. Опыт в разработке и создании аналогичной продукции.

3.2. Наличие уникального оборудования.

3.3. Наличие уникальной технологии.

3.4. Наличие специалистов.

3.5. Наличие необходимых площадей и мощностей, специальных разрешений, лицензий, квалификационных свидетельств.

3.6. Наличие хорошо организованной сбытовой сети.

3.7. Наличие заказов и договоров с поставщиками и потребителями.

Руководитель проекта (ф.и.о., год рождения, основное место работы, должность, почтовый адрес и номер рабочего телефона, образование, ученая степень, наличие опыта реализации проектов) _________________________________________________________

____________________________________________________________________________

Команда специалистов, вовлеченных в проект (ф.и.о., год рождения, образование, профессиональный уровень):___________________________________________________

____________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________

Фактическая численность работающих: ____________,в т.ч.: научные сотрудники и/или ИТР_____________; управленческий персонал ____________; рабочие и служащие:_____________

Руководитель предприятия (ф.и.о., год рождения, образование, ученая степень, управленческий опыт, наличие опыта реализации проектов с привлечением инвестиций):_________________________________________________________________

____________________________________________________________________________

Главный бухгалтер (ф.и.о., год рождения, образование, ученая степень, наличие опыта реализации проектов с привлечением инвестиций ):_______________________________

___________________________________________________________________________

Контактное лицо (ф.и.о., должность телефон):__________________________________

Руководитель предприятия 




  _______________________







(подпись)


(Фамилия И.О.)

м.п.

Приложения:

1. Бухгалтерский баланс предприятия за последний отчетный год;

2. Бухгалтерский баланс предприятия на последнюю отчетную дату.

Приложение 4

ТЕХНИЧЕСКО-ЭКОНОМИЧЕСКОЕ ОБОСНОВАНИЕ ПРОЕКТА

Технико-экономическое обоснование (ТЭО) представляет собой доказательство научно- технической новизны проекта и возможностей его коммерческой реализации. 

ТЭО проекта — это документ, в котором дается обоснование выбора технологий, процессов и решений, используемых в проекте, и ожидаемые результаты от их внедрения, приводятся экономические расчеты эффективности проекта. 

ТЭО используется для показания инвестору (кредитору) финансовой устойчивости и платежеспособности проекта в части возврата заемных средств, и является основой для разработки бизнес-плана, проведения анализа проекта и необходимых экспертиз.

ТЭО должно содержать следующие основные структурные элементы:


1. Цели, научная и техническая актуальность проекта. 


Дается описание сущности проекта, указывается, достижению каких целей будет способствовать реализация проекта; приводятся доводы в пользу необходимости, целесообразности и актуальности выполнения проекта.


2. Современное состояние научно–технических исследований и разработок в отрасли для реализации проекта. 


Приводится информация об аналогичных и схожих работах, ведущихся российскими и зарубежными организациями, с указанием конкретных ссылок на источники информации. Даются выводы о современных тенденциях развития отрасли для реализации проекта и описываются его преимущества по сравнению с другими разработками (подходами).


3. Сущность и научная новизна решений, используемых в проекте. 


Описывается техническое содержание предлагаемой разработки (при необходимости следует проиллюстрировать изложенное рисунками, схемами, диаграммами и т.д.). Необходимо показать, за счет каких нововведений появятся предпосылки создания новой продукции или (для конечного объекта, имеющего аналог), улучшения функциональных, потребительских, стоимостных др. показателей. Излагаются доводы научной новизны подходов, предлагаемых разработчиками проекта. Необходимо аргументировать преимущества предлагаемых решений по сравнению с имеющимися аналогами. Приводятся сведения об уже имеющемся научном заделе со ссылками на патенты, авторские свидетельства, публикации, отчеты и т.д. В случае необходимости проведения дополнительных исследований по проекту конкретизируется их содержание.


4. Права интеллектуальной собственности и уровень технических (технологических) решений проекта. 


Необходимо показать, что конечная продукция проекта обладает патентной защищенностью или патентной чистотой. Приводятся сведения со ссылками на патенты или другие охранные документы (копии которых должны быть приложены) оригинальности технических решений проекта. Указать участие обладателей охранных документов в проекте. Если в ходе выполнения работ предлагается найти новые решения, то следует уточнить имеющиеся предпосылки в отношении их потенциальной патентоспособности. При воплощении решений, защищенных патентами сторонних организаций или лиц, приложить копии документов о праве на их использование. 


5. Содержание научно–технических и внедренческих работ по проекту. 


Конкретизируется содержание научно–технических работ по проекту с указанием технических параметров и основных характеристик разрабатываемой технологии (процесса, устройства и т.д.). Основное внимание необходимо уделить наиболее трудным аспектам, связанным с решением принципиально новых задач. Приводится обоснование выбора конкретной технологии, оборудования, схемы производства, строительных и других решений для реализации проекта.


6. Имеющиеся возможности для реализации проекта. 


Показывается наличие у организации–исполнителя и соисполнителей задела (результаты расчетов, экспериментов, опытные образцы, лабораторная технология и т.п.), наличие экспериментальной и производственной базы, а также специалистов, имеющих квалификацию, требуемую для реализации данного проекта. 


7. Необходимые потребности для реализации проекта


Описываются потребности проекта в увеличении мощностей производства, смены технологии для производства новых материалов, товаров или предоставления новых услуг. Приводятся расчеты потребностей для реализации проекта в сырье, материалах, энергетических, трудовых и финансовых ресурсах. Даются экономические и финансовые расчеты по реализации предлагаемого проекта.


8. Потенциальные риски реализации проекта


Описываются различные риски, связанные с реализацией проекта и меры по их минимизации.


9. Выводы и заключения.


Дается оценка экономической целесообразности и выгодности внедрения данного проекта
Приложение 5

Рекомендации по составлению и оформлению бизнес–плана
Бизнес-план является традиционным для рыночной экономики документом, без которого в сфере бизнеса не предпринимаются никакие сколько-нибудь серьезные действия. Он представляет собой форму обоснования экономической целесообразности выбранного направления деятельности и использования источников финансирования этой деятельности, оценки ожидаемых финансовых результатов (продажи, прибыли, отдачи от вложенного капитала).

Бизнес - план - это удобная, общепринятая форма ознакомления потенциальных инвесторов с проектом, в котором им предлагается принять участие. Бизнес - план разрабатывается для того, чтобы привлечь и удержать потенциальных инвесторов. Он призван показать потенциальным инвесторам целостность и продуманность стратегии реализации предлагаемого проекта.
Неотъемлемой частью бизнес–плана является сетевой график выполнения работ по реализации проекта, включающий график финансирования проекта и график заключения контрактов с партнерами (контракты аренды, поставки оборудования и материалов, исполнения работ и оказания услуг). 

Бизнес – план должен учитывать требования уполномоченных органов, оказывающих поддержку проектов, согласующих проектную документацию и осуществляющих сертификацию продукции.

Примерная структура бизнес-плана проекта.

1. Краткое описание проекта (общая концепция бизнеса) 

· цели и задачи проекта;

· сущность и особенности проекта;

· преимущества и достоинства продукции (технологии, товара, услуги);

· наличие спроса и ожидаемые объемы продаж;

· этапы и сроки реализации проекта;

· текущее состояние реализации проекта

· наличие собственных возможностей и ресурсов;

· потребности в заемных финансовых ресурсах (инвестициях);

· сроки возврата заемных средств;

· коэффициенты эффективность проекта

· коммерческие, социальные и бюджетные выгоды от его реализации;

· риски реализации проекта и меры по их минимизации.

2. Анализ текущего состояния рынка и перспективы развития отрасли.

В этом разделе бизнес-плана необходимо:

- Описать картину современного состояния и перспектив развития отрасли промышленности, в которой вы собираетесь реализовывать данный проект.

- Показать значимость реализации данного проекта для развития отрасли, для экономического и социального развития региона и страны в целом. 
- Представить анализ текущей конъюнктуры рынка сбыта, показать тенденции и перспективы его развития, предоставить информацию о своих основных конкурентах. 

- Оценить вероятность появления новых конкурентов и потребителей вашего продукта, а также любых тенденций и факторов, которые могут позитивно или негативно повлиять на реализацию проекта.
3. Описание продукта (технологии, товара, услуги). 

В этом разделе дается конкретное описание того продукта, который будет предлагаться будущим потребителям (покупателям), ради выпуска которого был задуман весь этот проект. Должна быть указана примерная цена вашего продукта и стоимость затрат на его производство.

Необходимо дать ответы на такие вопросы, как:

- Какие потребности призван удовлетворить этот продукт? 
- Что особенного в этом продукте, его отличия от конкурентов ?

- Почему потребители будут предпочитать именно его использование?

- Почему именно ваш продукт будет пользоваться спросом на рынке?

- Какие сильные и слабые стороны вашего продукта?

-Может ли ваш продукт быть защищен авторскими правами, патентами, торговыми знаками?

В этом разделе необходимо четко описать и охарактеризовать основные качества продукта, его преимущества и недостатки, достоинства, оригинальные и уникальные особенности, делающие этот продукт конкурентоспособным.

При описании продуктов, которые предназначаются для внешнего рынка, необходимо рассмотреть и оценить успешность их реализации (использования) на внутреннем рынке и наоборот.

4. Информация о предприятии для реализации проекта.

5. Производственный план.

6. Организационный план.

7. Маркетинговый план.

В этом разделе необходимо: 

- Описать стратегию вывода продукта на рынок, представить примерный план наращивания объемов производства продукта и его продаж.
- Показать, что стратегия выхода на рынок и роста объемов производства и продаж базируется на возможностях, которыми вы обладаете, на уникальных свойствах продукта и других конкурентных преимуществах.
- Рассказать о подходах к ценообразованию, способам продаж и рекламе продукта.

8. Финансовый план.

9. Риски проекта и меры по их минимизации.

PAGE  
16

