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Целью данной профессиональной образовательной программы является:
подготовка слушателей к профессиональной деятельности по предоставлению услуг по уходу за волосами путем физического и химического воздействия на волосы или кожу головы в целях удовлетворения потребностей клиента, с учетом его индивидуальных особенностей и направлений моды в парикмахерском искусстве;
формирование общекультурных, профессиональных и специальных компетенций, способствующих социальной мобильности выпускника и устойчивости на рынке труда.

Область профессиональной деятельности выпускника

Предоставление профессиональных парикмахерских услуг в парикмахерских и салонах красоты.
Виды профессиональной деятельности выпускника

Предоставление парикмахерских услуг.
Компетентностная модель подготовки выпускника

В результате освоения данной программы выпускник должен обладать следующими профессиональными компетенциями:

- проводить санитарно-эпидемиологическую обработку; 
- анализировать состояние кожи и волос;
- определять и согласовывать выбор комплекса парикмахерских услуг; 

- выполнять и контролировать все этапы технологических процессов парикмахерских услуг; 
- консультировать потребителей по домашнему профилактическому уходу за кожей и волосами.

Профессионально важные качества

- внимательность и аккуратность;
- коммуникабельность и доброжелательность;

- развитое наглядно-образное мышление;
Медицинские противопоказания

- инфекционные и кожные заболевания;

- аллергия на химические препараты;

- дефекты зрения и слуха;

- болезни суставов, ограничивающие движение ног, пальцев и кистей рук.
Требования к образованию и обучению
Среднее профессиональное образование – программы подготовки квалифицированных рабочих (служащих);
Профессиональное обучение – программы профессиональной подготовки по профессиям рабочих, должностям служащих, программы переподготовки рабочих, служащих, программы повышения квалификации рабочих, служащих.
Требования к производственной практике

При реализации программы предусматриваются следующие виды практик: учебная и производственная.

Учебная и производственная практики проводятся образовательным учреждением при освоении слушателями профессиональных компетенций в рамках профессиональных модулей и могут реализовываться как концентрированно в несколько периодов, так и рассредоточено, чередуясь с теоретическими занятиями в рамках профессиональных модулей.
Требования к итоговой государственной аттестации

Итоговая государственная аттестация включает квалификационный экзамен, который предназначен для определения теоретической и практической подготовленности специалиста к выполнению профессиональных задач.

Требования к содержанию, объему и структуре квалификационного экзамена определяются образовательным учреждением.
Особые условия допуска к работе

По окончании обучения, слушателям, успешно прошедшим аттестацию, выдается свидетельство установленного образца с присвоением квалификации «Парикмахер».

Данное свидетельство является основанием для устройства на работу.
Прохождение обязательных предварительных (при поступлении на работу) и периодических медицинских осмотров (обследований), а также внеочередных медицинских осмотров (обследований) в порядке, установленном законодательством Российской Федерации.
Возможные места работы

Салоны красоты, парикмахерские, частная практика.
ТРЕНИНГ «ЭФФЕКТИВНОЕ ВХОЖДЕНИЕ В ПРОЦЕСС ОБУЧЕНИЯ»

Цель тренинга: повышение мотивации к обучению и дальнейшему трудоустройству 

СОЦИАЛЬНО-ПРОФЕССИОНАЛЬНАЯ АДАПТАЦИЯ 

К РЫНОЧНЫМ УСЛОВИЯМ

Профессиональные склонности и планирование карьеры

Формы поиска работы

ОСНОВЫ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

Предпринимательское правоотношение

Объекты предпринимательских правоотношений (правовой режим предпринимателя)

Предпринимательские сделки

Правовое регулирование несостоятельности (банкротства) предприятии

Юридическая ответственность за правонарушение в сфере экономики

Защита имущественных прав и интересов предпринимателей (хозяйствующих субъектов)

Правовое обеспечение качества продукции, работ, услуг

Правовое регулирование расчетов и кредитования

Основные разделы бизнес - плана

ПРОФЕССИОНАЛЬНАЯ ЭТИКА И КУЛЬТУРА ОБСЛУЖИВАНИЯ

Профессиональная этика и культура обслуживания

Психология общения в сфере услуг

Этическая культура и ее роль в сфере услуг

Эстетическая культура и ее роль в сфере услуг

ОСНОВЫ САНИТАРИИ И ГИГИЕНЫ

Гигиена труда. Производственная санитария
Травматизм на производстве. Его профилактика
Дезинфицирующие и кровоостанавливающие сведения
Сведения о микробиологии
Сведения об эпидемиологии
Болезни кожи, волос. Их профилактика
Профессиональные заболевания кожи
ОХРАНА И БЕЗОПАСНОСТЬ ТРУДА

Понятие, цели, содержание и принципы обеспечения охраны труда на производстве
Обязанности и ответственность работодателей и работников по обеспечению требований охраны груда
Правила оказания первой помощи
СПЕЦРИСОВАНИЕ

Основы пластической анатомии головы человека

Рисование головы человека

Рисование волос

Конструирование стрижек и причесок

ПАРИКМАХЕРСКОЕ ДЕЛО

Введение в предмет. Правила техники безопасности
Помещение и оснащение парикмахерских
Оборудование, инструменты, приспособления для парикмахерских работ
Структура кожи и волос. Массаж головы
Бритье
Стрижка волос
Укладка волос
Модельные прически
Окрашивание волос
Химическая завивка волос
МАТЕРИАЛОВЕДЕНИЕ

Введение в предмет

Моющие материалы
Средства по уходу за кожей

Средства по уходу за волосами

Средства для укладки волос

ТЕХНОЛОГИЯ МОДЕЛИРОВАНИЯ БРОВЕЙ.

ОКРАСКА БРОВЕЙ И РЕСНИЦ
Функции бровей и ресниц
Организация и выполнение процедуры
ТРЕНИНГ ПРОДАЖ

Успешное и неуспешное поведение в продажах 

Контакт 

Сбор информации о потребностях клиента и выводы о возможных способах их разрешения 

Презентация 

Работа с возражениями 

Закрытие сделки 

